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PLAN D’AFFAIRES
Nom : 

Date :

      FORMCHECKBOX 
 Reprise

        FORMCHECKBOX 
 Création


BENEFICIAIRES

Toutes les entreprises en création, développement (moins de 3 ans d’âge).

Quelle que soit leur forme juridique : société, entreprise individuelle.

Tous secteurs d’activités, sauf l’agriculture.
OBJET

Dans le respect des dispositions légales, et notamment de l’article 238 bis du CGI, l’association a pour objet de déceler et de favoriser l’initiative créatrice d’emplois par l’octroi d’une aide financière sans intérêt.

Ces aides sont notamment destinées aux bénéficiaires orientés vers la P.F.I.L 

La P.F.I.L. assiste gratuitement les porteurs de projets dans les domaines : économique, juridique, social, comptable, financier commercial et marketing.

Les aides de la P.F.I.L. sont des prêts à moyen terme finançant soit des besoins en fonds de roulement, soit des investissements.

Ces prêts doivent prendre place dans un plan de financement du démarrage ou du développement des entreprises créées ou reprises depuis moins de 5 ans.

Ils ne constituent jamais la totalité du financement.

Ils ne peuvent pas être utilisés pour compenser la diminution d’une situation nette, ni se traduire par une remise en cause des accords de crédits à court terme délivrés par ailleurs à l’entreprise pour la couverture de ses besoins d’exploitation.

COUT DE L’AIDE

Exemple : 

	PRET D’HONNEUR
	3000 €
	6000 €
	8000 €

	SOFARIS
	36,00 €
	72,00 €
	96,00 €

	ADHESION
	
	
	

	TOTAL
	3036,00 €
	6072,00 €
	8096,00 €




Commission prélevée par SOFARIS (1,2 % flat de l’encours)



Adhésion à l’Association : ??

DOSSIER DE DEMANDE D’AIDE

Ce dossier comprend :

Une fiche signalétique du projet à viser par l’organisme accrédité.

Le dossier économique et financier proprement dit comprenant notamment les plans de financement et comptes d’exploitation prévisionnels.

PROCEDURE D’INSTRUCTION DU DOSSIER 


Première étape : le comité d’agrément
· Le Président sur avis du comité d’agrément est seul habilité à engager 

MNI.

· MNI notifie au demandeur la décision prise par le comité d’agrément.

· MNI invite le bénéficiaire au moment de la mise en place à signer.

Deuxième étape : le contrat

· Le contrat de prêt d’honneur ou d’avance remboursable.

· Le tableau d’amortissement.

· Les justificatifs demandés.

L’aide de MNI est valable à compter de la notification de la décision du Comité d’Agrément.

3 mois à compter de la mise à disposition du prêt par MSI, sous réserve du respect des conditions générales et particulières de l’aide.

Si pendant les 3 mois, aucune défaillance du bénéficiaire de l’aide n’a été constatée.

 Ce document doit vous permettre concrètement de faire le point sur les principaux aspects de votre projet, à savoir :

I- LE CREATEUR & L’ENTREPRISE

II- LE PROJET D’ENTREPRISE

III- LE PRODUIT ET SON MARCHE

IV- LES MOYENS A METTRE EN ŒUVRE

V- LES ASPECTS FINANCIERS

VI- ENGAGEMENT DU DEMANDEUR


à


I. L’ENTREPRISE & LE DIRIGEANT
1.1. Coordonnées de l’entreprise :

· Nom de la société :

· Nom-Prénom du dirigeant :

· Création/Reprise/Développement :

· Forme juridique : 

Entreprise

Individuelle (avec ou sans votre conjoint)
 FORMCHECKBOX 

E.U.R.L 


 FORMCHECKBOX 

S.A.R.L 


 FORMCHECKBOX 

S.A      


 FORMCHECKBOX 

S.A.S.U


 FORMCHECKBOX 

S.A.S.  


 FORMCHECKBOX 

S.N.C.  


 FORMCHECKBOX 

autre à préciser : 


· Montant du capital :

· Nature de l’activité :

· Précisez, en fonction de l’état d’avancement de votre projet : 

· Adresse :

· Code Postal :


Ville :

· Tél :



Fax :

1.2. Locaux :

· S’agit-il de votre domicile, d’un local commercial, d'un local en pépinière d'entreprises ou d’une domiciliation commerciale ?

· Les moyens d’occupation : 

 FORMCHECKBOX 
 location   FORMCHECKBOX 
 crédit-bail   FORMCHECKBOX 
 achat   FORMCHECKBOX 
 construction   FORMCHECKBOX 
 disposition gratuite  FORMCHECKBOX 
 autre

· Coût d'entrée dans les locaux :

 FORMCHECKBOX 
 droit au bail     FORMCHECKBOX 
 pas de porte     FORMCHECKBOX 
 fonds de commerce     FORMCHECKBOX 
 caution

Coûts en euros :…………………

· Montants annuels des loyers + charges :

Coûts en euros :…………………

· Superficie :………………………………

· Etat des lieux succinct (précisez si des aménagements internes sont à réaliser, nature et montant) :

· Pourquoi avez vous choisi cet emplacement :

1.3. Le Dirigeant :

· Nom :

· Prénom :

· Date et lieu de naissance :

· Adresse :

· Téléphone domicile :

· Téléphone bureau :

· Fax :

· Email :

· Situation de famille :

· Nombre d’enfants :
dont à charge :

SITUATION PROFESSIONNELLE

 FORMCHECKBOX 
 Etudiant
 FORMCHECKBOX 
 Salarié
 FORMCHECKBOX 
 Indépendant
 FORMCHECKBOX 
 Autre activité  
 FORMCHECKBOX 
 Retraité 

 FORMCHECKBOX 
 Demandeur d’emploi
     FORMCHECKBOX 
 Longue durée
    

Date d’inscription ANPE : ___/___/___ 

 FORMCHECKBOX 
 RMI 
 FORMCHECKBOX 
 Autre : ……………………………………………………………….

· FORMATION

 FORMCHECKBOX 
 Autodidacte

 FORMCHECKBOX 
 CAP 
 FORMCHECKBOX 
 BEPC
 FORMCHECKBOX 
 BAC

 FORMCHECKBOX 
 BAC+
 FORMCHECKBOX 
 Autres : 

Diplômes :

· Expérience professionnelle (joindre un CV)

	Période
	Entreprise
	Activité
	Qualification
	Adresse
	Durée

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


· Dernier employeur :

· Date de cessation d’activité :

· Motif de départ :
Stages :

· Avez-vous suivi des stages de formation à la création d’entreprise ?
· Oui
   FORMCHECKBOX 



· Non  FORMCHECKBOX 

Si oui, lesquels :

· Envisagez-vous de suivre des formations ?

· Oui
 FORMCHECKBOX 

· Non
 FORMCHECKBOX 

Si oui, dans quels domaines :

· Situation immobilière :
· Propriétaire
 FORMCHECKBOX 

· Locataire
 FORMCHECKBOX 

· Vos références bancaires :
	Banques
	Adresse

	
	

	
	


· Quel est le revenu global mensuel de votre foyer (joindre votre dernier avis d’imposition) :

                  Merci de décomposer en : 



Salaires mensuels :


Revenus mobiliers :


Revenus immobiliers :


autres :

· Quel est votre taux d’endettement : ratio : 
   montant mensualités des prêts/revenus globaux mensuels   =……………………….%

· Avez-vous déjà crée une entreprise ?      FORMCHECKBOX 
 OUI           FORMCHECKBOX 
 NON

II – LE PROJET D’ENTREPRISE

           FORMCHECKBOX 
 Création
       FORMCHECKBOX 
 Reprise
 FORMCHECKBOX 
Développement

· Nature de l’activité :

· Origine du choix de cette activité :

Fiche signalétique de l’entreprise

· Raison sociale :

· Forme juridique :

· Siège social (adresse) :

· Téléphone :

·  Fax :

· Régime fiscal :

 FORMCHECKBOX 
 Micro

 FORMCHECKBOX 
 Réel simplifié

 FORMCHECKBOX 
 Réel

· Régime d’imposition

 FORMCHECKBOX 
 IS

 FORMCHECKBOX 
IRPP

· Etat d’avancement du projet :

· Date de création ou de reprise de l’entreprise : …….…/…..../………  

· De quel organisme dépendez-vous :

 FORMCHECKBOX 
 CCI

 FORMCHECKBOX 
 Chambre des métiers

 FORMCHECKBOX 
 URSAFF

Date de création / Date de lancement envisagé : ……………………………………

N° SIRET : ………………………………………

N° RM et/ou RC : ……………………………

Code NAF : ………………………………………
· Structure du capital : Les associés
	Nom & prénom des associés
	Date de naissance
	Lien avec le créateur
	% part
	Apport en capital

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


· Le fonctionnement : Qui fait quoi ?
	La Production
	
	L’administratif
	

	Le commercial
	
	La gestion
	

	La comptabilité
	
	Qui prend les décisions ?
	


· Autres apports (apport en comptes courants, en nature …) :
· Participations bancaires :

	Organisme
	Localisation
	Nature de la participation (
	Montant
	En négociation
	Acquis

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


· Aides reçues ou espérées :

	Organisme
	Intitulé de l’aide
	Montant
	En négociation
	Acquis

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	




III- PRODUIT ET MARCHE


· Description du produit ou du service :

· Degré de novation par rapport aux produits existants :

· Localisation du marché : 

 FORMCHECKBOX 
 Local          
 FORMCHECKBOX 
 Régional

 FORMCHECKBOX 
 National

 FORMCHECKBOX 
Européen

 FORMCHECKBOX 
International 

· Description de la clientèle : 

 FORMCHECKBOX 
 Particuliers 

 FORMCHECKBOX 
 Entreprises 
 FORMCHECKBOX 
 Collectivités 
 FORMCHECKBOX 
 Grossistes 

 FORMCHECKBOX 
 Autre

Répartition en pourcentage des ventes :

Volume et évolution de la demande (apporter si possible des éléments statistiques) :
Contacts clients (secteur d'activité, nom, lieu d'implantation…) : 

Devis proposés (produit/prestation, montant, date) : 

Contrats signés (détailler) : 

Etude de la concurrence

Comment est constituée votre concurrence : 

· Comment positionnez-vous votre entreprise par rapport à ses concurrents ? 

	Points forts
	Points faibles

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


· Méthode employée pour l’étude de marché (étapes, méthode et moyens mis en œuvre, personnes rencontrées, durée…)
· Délais de règlement clients :

· Délais de règlement fournisseurs :

Le Chiffre d’Affaires

· Hypothèse de calcul retenue :
· Prix de vente (Positionnement prix) :

· Marge pratiquée (en %) :
· Modes de règlement de vos clients (acompte de %, paiement à x jours, par traite…) :
· Votre activité est-elle soumise à une saisonnalité ? (détailler quels sont les mois forts et faibles) :

· Nombre de jours travaillés par semaine et par mois :
Calcul de Chiffre d’Affaires prévisionnel (hors taxes)

	Chiffre d'affaires année 1 : 
	€

	Chiffre d'affaires année 2 :
	€

	Chiffre d'affaires année 3 :
	€


Pour l'année 1 : 

· Quel est le montant des commandes fermes :

· Quel est le montant des promesses d'achat ou commandes en cours de négociation :

Répartition du chiffre d'affaires du 1er exercice par mois : (en K€)

	Mois
	M+1
	M+2
	M+3
	M+4
	M+5
	M+6
	M+7
	M+8
	M+9
	M+10
	M+11
	M+12
	Total

	CA
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


· Modalités de calcul : 
Dans le cas de la reprise : Chiffre d’affaires et résultats des 3 dernières années

	Année :
	
	CA : 
	
	Résultat :
	

	Année :
	
	CA :
	
	Résultat :
	

	Année :
	
	CA :
	
	Résultat :
	


La démarche commerciale

· Expliquez pourquoi avoir choisi ce segment de marché ? (pourquoi ce produit/service, cette clientèle et cette localisation) :
Comment allez-vous vendre ?

· Quel est votre politique de prix (prix pratiqués par produit et positionnement pour rapport aux prix de la concurrence ) : 
· Quels sont vos moyens de prospection (réseau relationnel, fichier client, mailing, RDV, salon…) :

· Quels sont vos moyens de distribution (vente directe, VPC, grossiste, agent commercial…) :

· Etat de vos contacts avec la clientèle : 

Comment allez-vous vous faire connaître ?

· Vos moyens de communication (cartes de visite, plaquette, publicité presse, salons professionnels…) et message véhiculé :

· Budget prévu (détailler par support) : 

· Actions promotionnelles et publicitaires envisagées :

Les fournisseurs et les sous-traitants

Fournisseurs :

· Nom des principaux fournisseurs : 

· Délais de règlement  fournisseurs : 

· Avez-vous des contacts privilégiés avec vos fournisseurs et pourquoi ? :

· Pourquoi les avez-vous choisis ?

Sous-traitants :

· Part de sous-traitance dans votre activité ( en % du Chiffre d'Affaires):

· Type de travaux :

· Conditions de règlement :

· Avez-vous des contacts privilégiés avec vos sous-traitants et pourquoi ? :

· Pourquoi les avez-vous choisis ?

Les moyens d’exploitation

Les moyens humains :

· Prévoyez-vous d’embaucher du personnel :     FORMCHECKBOX 
 oui 

 FORMCHECKBOX 
 non   
· Si oui le nombre de salariés prévus :

· Dès le démarrage :

· Fin Année 1 :

· Fin année 2 :

	Fonction(s)
	Type de contrats

CDD/CDI, temps partiel, contrat aidé …
	Salaire brut mensuel
	Date prévue d’embauche

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


	
	Année 1
	Année 2
	Année 3

	
	Nb.
	Salaire brut
	Charges patronales
	Nb.
	Salaire brut
	Charges patronales
	Nb.
	Salaire brut
	Charges patronales

	-Salaire/Prélèvement de l’exploitant

- Encadrement

- Commercial

- Production

- Administration

- Recherche / Développement
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL MASSE SALARIALE
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Les moyens en matériel : 

Description du matériel dont vous avez besoin : 

	Désignation
	neuf/ occasion
	acquis/ à acquérir
	Valeur
	Amortissement

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


· Montant total du matériel à acquérir :

· Montant total du matériel déjà acquis :

V – LES ASPECTS FINANCIERS

( Les documents financiers doivent obligatoirement être validés (par courrier) par un expert comptable.
Le compte de résultat prévisionnel
Le compte de résultat peut être établi soit sous forme de liste, soit sous la forme classique et plus simple d'un tableau.

Dans ce dernier cas, il s'agit d'un tableau retraçant l'activité et permettant, pour chacun des trois premiers exercices, de recenser :

-
dans la partie gauche, l'ensemble des dépenses (charges) de l'exercice,

-
dans la partie droite, les recettes (produits) de l'exercice

et par différence entre les deux colonnes du tableau, de s'assurer que l'activité dégage un bénéfice suffisant (reliquat des produits par rapport aux charges).

Pour remplir correctement le compte de résultat, il faudra :

-
dans la partie gauche du tableau :

· ne rien oublier des charges prévisibles d'exploitation (un plan comptable pourra servir de check-list),

· évaluer la dotation aux amortissements pour les investissements achetés (et bien sûr amortissables),

· calculer également les charges financières induites par le "financement externe " qui a été déterminé pour équilibrer le plan de financement initial.

-
dans la partie droite du tableau :

· inscrire le chiffre d'affaires et éventuellement les autres produits (financiers ou exceptionnels).

Tous les montants sont à porter hors taxes (sauf en cas de non-assujettissement à la TVA).

Remarque 

À ce stade, le compte de résultat ne peut pas être définitivement arrêté, car il est possible que la situation de trésorerie au cours des premiers mois nécessite le recours à des crédits bancaires à court terme. Si c'était le cas, il faudrait bien sûr incorporer aux charges financières déjà inscrites les agios y afférents. Ce calcul nécessite d'établir le plan de trésorerie (voir plus loin).
Votre compte de résultat prévisionnel à 3 ans
	
	
	
	

	
	Année 1
	Année 2
	Année 3

	1. Produits HT
	Ventes de marchandises
	
	
	

	
	Production de biens
	
	
	

	
	Prestations de services
	
	
	

	
	Subventions d’exploitation
	
	
	

	
	Autres produits
	
	
	

	
	Produits financiers
	
	
	

	
	Produits exceptionnels
	
	
	

	
	TOTAL PRODUITS
	
	
	

	2. Charges HT

	Achats
	Achats, Consommés (matières premières, emballages)
	
	
	

	
	Achats de marchandises vendues
	
	
	

	Autres achats
	Eau, gaz, électricité
	
	
	

	
	Carburant
	
	
	

	
	Fournitures de bureau
	
	
	

	
	Petit outillage
	
	
	

	Charges externes
	Sous-traitance
	
	
	

	
	Crédit-bail
	
	
	

	
	Location et charges locatives
	
	
	

	
	Entretien et réparation
	
	
	

	
	Primes d’assurances responsabilité
	
	
	

	
	Honoraires
	
	
	

	
	Publicité
	
	
	

	
	Transport et déplacement
	
	
	

	
	Frais de poste, téléphone
	
	
	

	
	Missions, réceptions
	
	
	

	Impôts et taxes
	Taxe d’apprentissage
	
	
	

	
	Taxe professionnelle
	
	
	

	
	Taxe de formation continue
	
	
	

	
	Taxe sur les véhicules de société
	
	
	

	
	Autres impôts
	
	
	

	Charges de personnel
	Rémunération du personnel
	
	
	

	
	Rémunération de l’exploitant
	
	
	

	
	Charges sociales sur les salariés
	
	
	

	
	Charges sociales de l’exploitant
	
	
	

	Charges financières
	Intérêts d’emprunt
	
	
	

	
	Autres charges financières
	
	
	

	Charges exceptionnelles
	
	
	
	

	Dotations aux amortissements
	
	
	
	

	
	TOTAL CHARGES
	
	
	

	3. Résultat avant impôt

 1- 2 = 3
	
	
	
	

	4. Impôt sur les sociétés
	
	
	
	

	5. résultat net 3 – 4 = 5
	
	
	
	


Le plan de financement

Une bonne structure financière est un gage de pérennité pour une nouvelle entreprise. Elle sera en mesure de faire face à des aléas (retard dans la montée en puissance du chiffre d’affaires, impayés, etc.) d’autant mieux qu’elle aura des ressources financières stables en réserve pour cela.

De manière à prévoir l’évolution de la structure financière de l’entreprise, vous devrez élaborer, sur le même principe que le plan de financement initial, un tableau projetant, à la fin de chacune des trois premières années, l’évolution des besoins financiers durables et celle des ressources financières stables.

Pour l’année 1, il vous suffira de reprendre le contenu du plan de financement initial en y incorporant les éléments nouveaux survenus au cours de l’exercice notamment les ressources propres nouvelles générées par l’activité : la capacité d’autofinancement ou CAF (en création d’entreprise la CAF est égale à : bénéfice après impôt + dotation aux amortissements de l’exercice).

Pour les années 2 et 3, il ne faudra prendre en compte que les seuls éléments nouveaux apparus dans les besoins ou ressources durables au cours de chaque exercice respectif.

Il est nécessaire que, pour la première année, les ressources excèdent les besoins d’un montant représentant au moins 15 à 20 % du montant de la CAF. Cet excédent doit s’accentuer les années suivantes.

Plan de financement

	
	Année 1*
	Année 2
	Année 3

	
	Début
	Fin
	
	

	EMPLOIS

	Frais d’établissement
	
	
	
	

	Investissements
	
	
	
	

	- Terrains
	
	
	
	

	- Bâtiments
	
	
	
	

	- Frais d’installation et d’aménagement
	
	
	
	

	- Matériel et outillage
	
	
	
	

	- Incorporels
	
	
	
	

	Besoins en fonds de roulement (BFR)**
	
	
	
	

	Variation du BFR**
	
	
	
	

	Distribution de dividendes
	
	
	
	

	Remboursement d’emprunts
	
	
	
	

	- long terme
	
	
	
	

	- moyen terme
	
	
	
	

	- prêts participatifs
	
	
	
	

	A – TOTAL BESOINS
	
	
	
	

	RESSOURCES

	Apports en fonds propres
	
	
	
	

	- Capital
	
	
	
	

	- Compte courants
	
	
	
	

	Capacité d’autofinancement (CAF)**
	
	
	
	

	- Bénéfice net
	
	
	
	

	- Amortissements
	
	
	
	

	Subventions 
	
	
	
	

	Emprunts
	
	
	
	

	- à long terme
	
	
	
	

	- à moyens terme
	
	
	
	

	B – TOTAL DES RESSOURCES
	
	
	
	

	SOLDE B-A
	
	
	
	

	SOLDE CUMULE**
	
	
	
	


*les chiffres du début et de la fin de l’année 1 sont les mêmes.

**les cellules en gris foncéne doivent pas être remplies

Plan de Trésorerie

C’est un tableau qui présente tous les décaissements et tous les encaissements prévus au cours de la première année, en les ventilant mois par mois, donc dans douze colonnes.

On porte chaque entrée ou sortie de fonds (en TTC pour les opérations assujetties à la TVA) dans la colonne du mois où elle doit normalement se produire. On détermine ensuite le solde de trésorerie du mois et un solde de trésorerie cumulé d’un mois sur l’autre, de manière à savoir, par rapport aux prévisions d’activité, si tout ce qu’il y aura à payer pourra l’être sans problème grâce aux disponibilités du moment.

Si ce document prévisionnel devait faire ressortir une impasse de trésorerie à un certain moment, il faudrait alors trouver une solution avant le démarrage de l’entreprise.

On ne doit pas commencer l’activité en sachant à l’avance que dans les tous prochains mois il risque d’y avoir une grave crise de trésorerie et que l’on n’aura pas les moyens d’y remédier. La plupart des disparitions d’entreprises nouvelles intervenant la première année sont le fait de problèmes de trésorerie.

Il faudra donc peut-être prévoir des crédits bancaires de fonctionnement (comme l’escompte de papier commercial, la mobilisation de créances professionnelles dans le cadre de la loi DAILLY, le découvert, etc.) et tenir compte de leur coût dans le compte de résultat.

            Plan de Trésorerie
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Janvier
	Février
	Mars
	Avril
	Mai
	Juin
	Juillet
	Août
	Septembre
	Octobre
	Novembre
	Décembre

	SOLDES EN DEBUT DE MOIS (+ OU -)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ENCAISSEMENTS (TTC)

(
EXPLOITATION

-
CA réalisé

comptant

à 60 jours

à 90 jours...

-
Récupération de TVA
(
HORS EXPLOITATION

-
Apport en capital

-
Déblocage emprunts LMT contractés

-
Prime / Subvention d’équipement
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL (1)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	DECAISSEMENTS (TTC)

(
D’EXPLOITATION

-
Achats effectués : paiement marchandises (approvisionnement, matières premières)

-
Autres charges externes

-
Impôts et taxes

-
Frais de personnel

-
Charges sociales

-
TVA reversée

-
Charges financières

(
HORS EXPLOITATION

-
Remboursements d’emprunts à terme

-
Fournisseurs d’immobilisations
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL (2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Solde en fin de mois (1- 2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


VI. ENGAGEMENT DU DEMANDEUR
ATTESTATION SUR L’HONNEUR

Je soussigné(e)

Monsieur, Madame…………………………………………………………………..…..….

(rayer la mention inutile)

domicilié(e)……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

· Affirme conformément aux dispositions de l’article 17 de l’arrêté du 24 septembre 1984, n’avoir été l’objet d’aucune condamnation civile ou administrative, de nature à m’interdire :

· De gérer, administrer ou diriger une personne morale,

· D’exercer une activité commerciale

· sollicite par la présente, l’aide de la P.F.I.L. pour un montant de…………………….euros et pour une durée de…………………mois.

· sollicite un différé de remboursement de…………….mois.

Fait à …………………………

Le…………………………………
Signature (précédée de la mention «lu et approuvé »)

N.B : Les personnes qui, faussement auraient fait la déclaration ci-dessus, encourent les sanctions prévues à l’Article 2 de l’ordonnance modifiée 58 – 1352 du 27 décembre 1958, réprimant les infractions au registre du commerce. (Instruction du 24.12.75, relative au registre du commerce. Paragraphe 2 – B, alinéa 2).

ATTESTATION SUR L’HONNEUR

Je soussigné(e)

Monsieur, Madame…………………………………………………………………………

(rayer la mention inutile)

domicilié(e)…………………………………………………………………………………

certifie :

· être à jour

de mes dettes fiscales et sociales 

                                                     (création) : (joindre bordereau situation fiscale à jour)

 FORMCHECKBOX 
 OUI


 FORMCHECKBOX 
 NON

de mes créances privilégiées
(développement) :

 FORMCHECKBOX 
 OUI

 FORMCHECKBOX 
 NON

· être interdit bancaire

 FORMCHECKBOX 
 OUI


 FORMCHECKBOX 
 NON


si oui, depuis le 





Motif :     FORMCHECKBOX 
 surendettement


 FORMCHECKBOX 
 autre :

(joindre attestation Banque de France)

ne pas être inscrit au Fichier des Incidents Caractérisés de Paiements (FICP)

Fait à …………………………….

le………..………………………
Pour servir et valoir ce que de droit

Signature (précédée de la mention « lu et approuvé »)
N.B : Toute fausse déclaration entraîne la nullité du dossier et le remboursement immédiat des sommes éventuellement prêtées.
CCI de la Moselle


2 rue Henri-Becquerel


BP 10008


57971 YUTZ Cedex


Tél : 03.82.82.06.92– Fax : 03.82.82.06.94








Constitution du dossier


Moselle Nord Initiative


Plate Forme d’Initiative Locale





Dossier à retourner par l’intermédiaire de l’organisme accrédité :








Nom du demandeur :





Cachet :














Nom de l’accompagnant :








Moselle Nord Initiative





10 allée de la Terrasse – BP 70001 – 57100 THIONVILLE Cedex


Tél : 03.82.59.45.82 – Fax : 03.82.59.45.84
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( Autorisation de découvert, prêt à court terme, à moyen terme, PCE, crédit-bail, etc.
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